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Les questions de recherche

• Pourquoi le secteur domestique du bois?
– FLEGT
– Terra incognita (quantités et qualités)
– Impact sur la GDF? Gouvernance? Bien être?
– Resistance aux crises internationales?

Domestique Internationale

Informel Formel

Illégal Légal

Artisanal (small-scale) Industriel (large-scale)



THINKING beyond the canopy

Du producteur…
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…(au transport)…
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…(a la vente)…
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…au consommateur
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Collecte des données

• Cameroun, Gabon, Congo, DRC
• 6-13 (18-24) mois, collecte hebdomadaire (marchés 

and flux, jour/nuit dans les points d’entrée, terre/eau)
• Analyse détaillée des opérations forestières (coupe, 

transport, ventes, recouvrements and coûts/bénéfices)

Cameroon Congo Gabon RDC

Towns with data collection

Bertoua, 
Douala, 
Yaoundé

Pointe 
Noire Libreville Kinshasa

Total selling points counted (markets) 885 (46) 127 210 200
Selling points with data collection (markets) 144 (34) 77 11 20
Forestry operations followed 300 60
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Saisonnalité 1
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Saisonnalité 2

Planche iroko
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Essences (Cameroun)

• Gabon, okoumé dominant

Cameroon (71% of sales)
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• Et le secteur domestique?

Production officielle (tot. vs. certifiée)
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• Marchés différentes, mais quoi des impacts 
sociaux et écologiques de l’un vs. l’autre?
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Est. ventes (données non consolidées)

• Un secteur effervescent
• Parfois lié au secteur industriel
• Des milliers d’opérateurs (vs. industriel)
• Une contribution largement ignorée aux 

économies rurales

Months extr.
Domestic 
(m3/yr, est.)

Industrial 
(m3/yr)

Cameroon 12 800,000 600,000
Congo (Point-Noire) 11 20,000 200,000
DRC (Kinshasa) 6 350,000 150,000
Gabon (Libreville) 8 120,000 300,000
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Coûts, bénéfices…

• Différents modes d’exploitation et/ou de 
commercialisation 

• Une contribution largement ignorée aux 
économies rurales (Cameroun est. CFA 26 
milliards/an vs. CFA 6 milliards/an de la 
Redevance Forestière Annuelle – RFA)

Costs (CFA/m3) Profit (CFA/m3)
Financial gain 
(CFA billion)

Cameroon 22,200 7,800 26
Gabon 24,400 13,300 1.6
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…et économies rurales
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Les « problèmes » des operateurs…

Gabon Ranking (%) Cameroun Ranking (%)
Abuses of power by the 
administration

64% Administrative hassles 75%

Technical problems of harvesting 41% Abus de confiance 25%
Road conditions 32% Negotiations with tree owners 18%
Dangerous activities in the forest 32% Cost of materials and transport 18%
Commercialisation in Libreville 21% Dangerous activities in the forest 17%
Relations with buyer ("patron") 18% Bad conditions of materials 13%
Lack of financial resources 12% Difficulties in finding "good" trees 10%
Lack of legal title 10% Difficulties in finding buyers 10%
Difficulties in finding "good" trees 7% Lack of financial resources 10%

Fees 8%
Lack of legal title 7%
Timber theft 7%
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Conclusion
• Secteur domestique du bois

– Informel, illégal, « oublie », mais avec impacts 
positifs sur les économies rurales 

– Criminalisation inutile, mieux sécuriser et 
professionnaliser

• Exploitation illégale
– Need-based vs. Greed-based
– Meilleure compréhension avant la prise de 

décisions politiques
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The Center for International Forestry Research (CIFOR) 
is one of the 15 centres supported by the Consultative 
Group on International Agricultural Research (CGIAR)

Merci beaucoup
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